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Escolhemos crescer. Convosco.

O que ja fizemos juntos, e 0 que vem a seguir



POWERING PARTNERS 2026

Este ano nao vos trago promessas.
Trago evidéncias.

#1 36 <1% 4000

TSS Initiative parceiros Diferenca de conversas / més
Battle churn com VIP
Vencedores no grupo com redes sociais com no chatbot de suporte

TSS post personalizados Face ao ano anterior



Ganhamos.

Entre as empresas do grupo TSS, a iniciativa escolhida foi portuguesa. Foi a ARTSOFT.
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O QUE ESTA VITORIA PROVA

N3o é um troféu. E uma validacdo externa da forma como trabalhamos.

Método

Seguimos as Golden Rules do grupo: Product
Champion, cliente no centro, MVP, business case e
decisdes Go/No-Go.

Qualidade validada la fora

Avaliados pelos padroes das melhores software-
houses do grupo, e escolhidos.

e Para vocés

Produto preparado com boas praticas state of the art,
decidido e desenvolvido em Portugal com a vossa
colaboracao.
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MARKETING QUE TRABALHA POR VOCES

Automatizamos

a presenca dos parceiros nas redes sociais.

+ Seguir

‘ ARTVISION Business Solutions

2sem e

Tome decisdes mais rapidas, com informagéo realmente (til para o seu negécio.
Com o ARTSOFT Intelligence e o acompanhamento especializado da ARTVISION, a
sua empresa passa a ter acesso a indicadores em tempo real, anélises... mais

parceiros

ja publicam com a automacdo ARTSOFT
ARTSOFT cria

conteudo pronto a publicar

Automacao adapta
a marca de cada parceiro

Publicado

na pagina do parceiro

Mais presenca, zero esforco extra.

ARTSOFT Intelligence - DecisGe - 4 paginas

ARTSOFT e
INTELLIGENCE o precias™

ARTVISION

» Rigormaximo
g I 6d-®

Descubra como otimizar a producdo da sua industria!

O que é 0o ARTSOFT
Intelligence?

Alnteligéncia Artificial do ARTSOFT chegou para
apolar decisdes estratégicas, automatizar tarefos
e antecipar necessidades dos utilizadores.

Esta ferramenta inovadora integra-se de forma
i respostas imediatas
mais

conseguem exectar tarofas, simplificar processos
complexos e tomar decisdes rapidas, sema
necessidade de navegar por muitos menus.

(¢ @) Paraslado

don.pt ARTVISION

+ Seguir

O "Guia Prético para

Industrias" da ARTSOFT, em parceria com a Rigormaximo, revela quando ponderar a
implementagéo de um software MRP. Aprofunde-se em insights que... mais

MRP - 4 paginas

cofcunfll Gl

Guia Pratico
para Inddstrias:

Quando ponderar
um software MRP?

Seré que a sua Empresa
deve Ponderar um
Software MRP?

Preparémos um gula completo (e gratuito) para
ser um apoio i

aquisicio do software MRP certo para a sua
empresa.

Escrito de forma transparente, considere este

profissionais experientes da drea em prol do
desenvolvimento empresarial em Portugal.

Use-0 em proveito da sua industria,
sem limitacdes.

(e @) poraolado

EIRIGORMAXIMO 213 451 004

&+ Conectar

Neste Dia do Trabalhador, celebramos o empenho de cada profissional com as
ferramentas certas para elevar o seu trabalho!
Na SPinformética, junto com a ARTSOFT Business Software, acreditamos... mais

O que todos tém em
comum?

Dia do Trabalhador ARTSOEL

geral@solucaoprudente.pt j)

Irioranca

243095433
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EVOLUIMOS PARA O MODELO VIP. OS CLIENTES FICARAM.

Do CAP para o VIP: a receita acelerou e o churn ficou controlado.

MODELO CAP MODELO VIP

=== Receita m=mm Churn

< 1%

variagao média do churn face a 2025

Base praticamente estavel
Um pequeno pico no arranque, que foi
descendo ao longo do ano.

pico no 1.9 trimestre

Receita a acelerar
A receita cresceu mais depressa com o VIP: os
| Média: < 1% clientes veem valor.

2025 2026

Mudamos o modelo. Os clientes acompanharam-nos.
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SUPORTE QUE RESPONDE A QUALQUER HORA

O chatbot de Customer Service, alimentado regularmente pela nossa equipa.

o ChatBOtARTSOFT ¢ Partilhado

Fontes O 1 000 550
Como funciona a faturagéo eletrénica no ARTSOFT? 0

Selecionar tudo

0 ®

ApuramentolVA....

o Thoughts v conversas por més parceiros a usar
ARTSOFT v21.0 - ...

®

A faturacgao eletrénica no ARTSOFT assenta no modulo de Transagoes
Eletrénicas (EDI) e esta preparada para cumprir os requisitos legais de
emisséo e envio de documentos a entidades privadas e publicas
(Administragdo Publica / eSPAP), garantindo a autenticidade e integridade

dos documentos 1 - . Perguntem-lhe
Abaixo detalham-se os principais aspetos do funcionamento da faturagdo agora.
eletronica:

ARTSOFT v22.0 -...

®

ARTSOFT v24.0 -...

®

ARTSOFT v25.0 -...

®

ARTSOFT v26.0 -...

®

ARTSOFT v27.0- ...

®

Apontem a camara e facam a
vossa pergunta.

®

AutomacaoEmp...

1. Médulos e Operadores Suportados (EDI)

®

Cartoes Refeica... E a equipa técnica da

ARTSOFT continua
disponivel para ajudar.

0  Modulos Necessarios: Requer a ativagdo do modulo Transagoes
Eletrénicas (EDI) e/ou Transagdes Eletrénicas Estado (EDI) 2 .

®

Codigosinternos...

FAQs.pdf

®

0 Integradores Nativos: O ARTSOFT , ponibiliza integragéo direta com

A e T e Bl A T e o Canhatvya s ACINCT inls

GestdodeForma...

0 ®

Manual - Assidui... 49 origens

®©

Manual - Assidui...

Uma das funcionalidades mais usadas pelos parceiros, em melhoria continua.

. | jq‘ |



VEJAM O TELEMOVEL NO COFFEE BREAK

O vosso

ARTSOFT
Wrapped 2026

Os highlights e fun facts do vosso ano com a ARTSOFT Wrapped 26
ARTSOFT. Personalizado para cada parceiro.

ATya PE
R
ARTSORT °

ONAL'sl-\VVDéV —

FIDELIDADE

O teu cliente mais fiel
estd contigo desde

001

OS juntos

Abram o link que receberam
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A NOSSA ESCOLHA
@ ® .
Enquanto outros consolidam,
2 nés melhoramos e aproximamos.
® E vamos continuar...
@
=]
POWERING PARTNERS ;o':z-s - - " (  ARTSOFT
S e e | ®




Esta manha foi desenhada a pensar no vosso negocio. Vejam a agenda com outros olhos.

3

CADA NOVIDADE, UMA NOVA LINHA DE RECEITA

NOVIDADES

Novidade V27 + Débitos Diretos

A nova Alquipa de Sales &
Marketing

ARTSOFT Cloud

Add-Docs e My Contabilista

Criar valor com AI + Roadmap

-

OPORTUNIDADE PARA SI

Uma razao concreta para voltar a cada cliente: novidades que
poupam tempo e automatizam cobrancas

Mais leads, mais propostas e mais follow-up, sem precisar de
contratar mais pessoas

Uma porta de entrada simples para as microempresas, com
receita recorrente

Novos servicos para contabilistas e para os clientes deles

Criagao de valor com Al no ARTSOFT e para onde vamos

—0




Hoje: transformar novidades em oportunidades

V27 - Al para Sales & Marketing - ARTSOFT Cloud - My Accountant - Criar valor com AI - Roadmap

Ja provamos o que somos capazes de fazer.

Agora, vamos crescer juntos.

Powering Business.

POWERING S R o @ ARTSOFT
_ | A
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- NOVIDADES



NOVIDADES 26/27

Simplificacao ciclo contributivo Seguranca Social

Preenchimento de Recolha dos valores Reconciliacao em Envio atualizado Obtencao de
credenciais da dos processamentos écran dos valores feedback da
S.Social na ficha da e dos valores que S.Social
empresa estao na seguranca
social.

&/ Ja disponivel para testes Rev10 26.0 e Rev04 27.0
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NOVIDADES 27.0

LigacOes a varias entidades

Permite efetuar a ligacao Gestao de passwords Importacao de template,
a varias entidades a passa a ser efetuada com possibilidade de
partir do ARTSOFT dentro do software adicao de novas
entidades
B 5 — —O0— — & — — 9 > : —0— — b = go — — - — —O — W
- o
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NOVIDADES 27.0

Melhorias Tesouraria
Saldo inicial e saldo final contabilistico no écran
Pesquisas facilitadas

Listagem de conferéncia bancaria, com conciliados e nao conciliados

. | | \)q |



NOVIDADES 27.0

Débitos diretos automatizados

permitem automatizar todo o ciclo de cobranca SEPA — desde o mandato até a liquidacao da fatura —
sem ficheiros, sem processos manuais e com integracao direta a Stripe

ENVIO RECECAO

Permite enviar os débitos diretos e Automatizacao de rececao dos
via Stripe recebimentos e insercao no
ARTSOFT, com log de importacao

. 5 3 x



NOVIDADES 27.0

Débitos diretos automatizados

permitem automatizar todo o ciclo de cobranca SEPA — desde o mandato até a liquidacao da fatura —
sem ficheiros, sem processos manuais e com integracao direta a Stripe

Permite Integra¢ao nativa
* Criacao e gestao automatica de mandatos « ERP
SEPA; * Contas correntes
* Agendamento automatico de cobrancas  Faturacéao
* Rececgao de estados e confirmagoes em * Cobranca
tempo real * Reconciliagao financeira

* Liquidacao automatica de faturas
* Gestao centralizada de mandatos,
cobrancas e notificacoes
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NOVIDADES 27.0

Débitos Diretos Automatizados - Fluxo

ERP Idé_ —> — @arTQ Stripe — 2 - %% o~

(ARTSOFT)
Fatura Mandato Stripe cobra Empresa  Conta corrente Dashboard
emitida ativo automaticamente notificada  regularizada  atualizado
l l

Stripe [pending_submission] —— Webhook

Banco [processing] [processing] | (,%

Stripe cobra
automaticamente




NOVIDADES 27.0

Débitos diretos automatizados — modelo de negécio

Licenciamento “Débitos Diretos
Automatizados” Cobranca por transag¢ao

29€ / més e 0,35€




NOVIDADES 27.0

Outras novidades

. ice com
i53c30 3 AT via webservi
Abertura de bens nos ativos a Ligagao agﬁ) de documentos de
do ARTSOFT @ partir de lancamentos diretos na @ Inporkas jados no site
Ecran de fu:,\\o (com Webview2) contabilidade
iza
‘:’ moderniz \ % | de tarefas com
1Gao d€ s tarefas
Atua| ~déncia de outra
Ualizaggo ge - : | ager
nos equipamp»-contadn flows 2 partif da sk manag
o
ssoa W

o rce.\fos

-Workflows para dprovagio de
lrregularidades € troca de
Orarios
Importacdo de registos de
@ acumulados nos empregados

E mais algumas...

>

0s de custo em '

s es
“tOMaticos dga , tarefas por nom

N r
Produgdo — move
recursos




NOVIDADES 27.0

Disponibilizacao a parceiros

DISPONIVEL EM .
Cuidados a ter

24 Novembro

Vai existir conversao de ficheiros

(nao ha rollback)
na Rev06
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. A SUA NOVA AIQUIPA
. DE SALES & MARKETING



MENOS AI AI, MAIS Al.
5 desafios reais. 5 novas formas de trabalhar.

Vender - O1

Prospetar novas
oportunidades

Marketing - 04

Enviar e-mail em massa e

100% personalizados

Vender - 02

Abordar um
cliente novo

Vender- 03

Valorizar em
reuniao uma solugao
solugao

Marketing - 05

Reforgar a sua
presenga no digital




QUERO ENCONTRAR NOVOS CLIENTES

BASTIDORES

Regiao, setores, carteira Pesquisar fontes publicas, selecionar APIEY +
de clientes e solucoes empresas relevantes, identificar processos CLAUDE CODE
ARTSOFT. criticos, preparar uma primeira abordagem. + SERPER Al +

OPENAI API

RESULTADO

Uma lista priorizada de empresas

TEMPO ANTES > TEMPO HOJE

para analisar e abordar. 1.9 DIAS 5 2035 min




=  metalomecanica sintra Q X

Resultados ©® < Partilhar
Patrocinado :

TECNIDRAULICA -

Hidraulica, Pneumatica e ® @

Assisténcia Técnica, Lda
4,8 kkkk* (5@

Servigo de manutencao de
maquinas - 167 Estrada de Pago
de Arcos

Aberto - Fecha as 18:00 -

915 273 862

Website  Direcoes

@ Categories: Servigo de manutengdo de maquinas,
Servigo de reparagao hidraulica ©

Coordinates: @ Rating:4.8 | Reviews: 5 KG ID: ©
Place ID: ©© Business Profile ID: ©© Copy Al | Export All

Tecnisata - Industria Metalomecanica
S.A.

4,6 kkkkd (22 ®

Fabricante de ferramentas - & - R. Seteais 1
Aberto - Fecha as 13:00 - Volta a abrir as
14:00

Diregoes

@ Categories: Fabricante de ferramentas, Escritorio

empresarial, Engenheiro mecanico, Trabalho em Aluminio
©

Coordinates: ©© Rating:4.6 | Reviews: 22 KGID: ©©
Place ID: © Business Profile ID: ©  Copy Al | Export All

Force Laser Metalomecanica Lda

50 kkkk*k (2) © ®
gﬁcma Metalomecanica - Av. Irene Lisboa 32 Direcdes

Aberto - Fecha as 12:00 - Volta a abrir as
13:00 - 936 212 311

“Empresa excelente preco/qualidade
@ Atendimento 5*

M Atualizar recultadns ananda 6 mana ee maver

TOJEIRA

MAGOITO

BANZAO
4

Sintracos-metalomecanica,
\ “Lda

\""'\-J LE& ERLIN |

ALMOGAGEME

ULGUEIRA

v: 0E

Praia do 10
Tamariz>

Campo de Golfe,
Oitavos Dunes

S&o Jodo
das Lampas

o Corte e Quinagem
=’ Oficina...

i -0
Hospltal de'sintra {@) Técnisata - Industria

' Metalomecanica SA

TECNIDRAULICA

nH‘hul

gall - Engenhana
Metalomednica N/

MANIQUE

Praiade.Sdo e
Estori
c;rv:aveios

dos Sonhos \/\

[

COVAS DE FERRO

RTEIRA

Unimetal - Industria

% e Comércio de...

Pestana Palace Lisboa
Com meihor dass'ﬁcecoo

A€roporto ¥y
Intémacnonal c 4 Portela
de Lisboa ¥ 5. MoXeavide
Humberto... N Wl
< . ARQUE DAS
2\ NAGOES
Th

,4@ Museu calouste
Gulbenklan

o Parque
Museu|Nacior
)Eduardo Vit . @ GoAzuleo

Lisboa J aEncerrado tempor

CHIADO " / @

CAIS:DO’SODR




Google

tecnisata NIF
Volume: 0/mo | CPC: €0.00 | Competition: 0

ModolA All  Empregos Images Videos Shorts News Mais -

Criticas

Cerca de 54 resuitados (0,35 s)

4 ResumodelA

O NIF (Namero de Identificacéo Fiscal) da empresa Tecnisata - Inddstria
Metalomecénica, S.A. € 500280614. ¢

Informagdes da Empresa

* Nome completo: Tecnisata - Industria Metalomecanica, S.A.

* NIF/NIPC: 500280614

* Sede: Algueirdo-Mem Martins, Sintra

* Processo: Juizo de Comércio de Sintra (Processo de insolvéncia n®

Ferramentas ~

Mostrar mais Vv

Racius
"' https:/iwww.racius.com > tecnisata-industria-metalomec...
Tecnisata - Industria Metalomecanica S.A
MOZ DA: 33/100 (+14%) RefDom: 2.47K Ref Links: 110.17K Spam Score: 9% Show backlinks
Search traffic (us): 0/mo (website: 120/mo) - Keywords (us): 0 (website: 990)
Techs Found: 13 | Demographics: &3 PT, ES, CH View Details

Lucros ou Prejuizos, Morada da Sede, Atividade, ...

elnforma

Informacdes financeiras e estruturais sobre a Tecnisata - NIF 500280614, como Volume de Faturacéo,

s ~

Analyze Al Overview

V,il‘ Racius

Tecnisata - IndUstria Metalomecanica S.A -
Racius

Informagdes fi iras e is sobre a i -
NIF 500280614, como Volume de Faturagao, Lucros ou...

Mostrar tudo

o ™.
@0 Tagadinhas -
o @Cr , Jardim ¢
- p=.

Tecnisata - Industria
Metalomecanica S.A.

ARTSOFT
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< 7 w -0 IWEIINUNHTLPYEINPIESE/ £ IUDEDIL/ LELHISAL-I IUUSU Id-IHIELdIVINIECIiliLa->-a > 7 w s+ s o o= v W W U A v m Ty v O W s - Myau neLessana
Teste gratuito 15 dias Insight View
Pesquisa de empresas Setores Iberinform PT Vv
Iberinfornf( | Tech it easy Produtos Diretério de Empresas Noticias Contetidos Iberinform Acesso gratuito > & Area de Clientes ,
Créditoy Caucién

Dados Gerais

RAZAO SOCIAL TECNISATA - INDUSTRIA METALOMECANICA S.A. . s -

) . Volume de negécios Capital social
DENOMINACAO COMERCIAL TECNISATA - INDUSTRIA METALOMECANICA S.A. 2.000.000 - 10.000.000€ 500,001 - 5.000.000€
NIF/NIPC DE TECNISATA - 500280614

INDUSTRIA METALOMECANICA

SA. =

FORMA JURIDICA Soc. Anénima Evolugdo volume de Dimensdo da Empregados
negoécios empresa 26-50
MORADA DE TECNISATA - Rua Dos Seteais Nr. 1 2725-658 - MEM MARTINS. Diminui Peguena =
INDUSTRIA METALOMECANICA PORTUGAL.(Z q
SA.
CODIGO POSTAL 2725-658 - MEM MARTINS
CONCELHO Sintra
DISTRITO Lisho5 Resumo de Tecnisata - Industria Metalomecanica S.a.
WEBSITE www.tecnisata.pt
o . Tecnisata - Industria Metalomecanica S.a. é uma empresa sediada em Sintra. O seu
CAE 25632 - Fabricacao de ferramentas mecanicas
domicilio fiscal estd em Lisboa, com o cédigo postal 2725-658 - Mem Martins. Assim
SETORDAEMERESA Fabricacdio De Ferramentas Mecénicas sendo, a empresa Tecnisata - Indlstria Metalomecanica S.a. esta registada na
INCIDENTES JUDICIAIS Aceder Conservatéria do Registo Comercial de Lisboa.
ALERTAS DE ALTERACOES Aceder Exerce a atividade classificada como Fabricacdo De Ferramentas Mecanicas, de acordo
RECEVANTES com o CAE. Concretamente, a categoria de Tecnisata - Industria Metalomecanica S.a. é
DATA DE CONSTITUICAO 1974/04/26

Fabricacao De Ferramentas Mecanicas, com o cédigo numérico 25632.
O NIF da empresa é 500280614 e a sua natureza juridica é Soc. Anénima.

Esta informacao sobre Tecnisata - Industria Metalomecanica S.a. é apenas uma breve e
descricdo de todas as informacdes disponiveis na Iberinform. Pode utilizar a nossa




25 tecnisata.com/pt/home-pt/

" TECNISATA SOBRENOS v  RECURSOSv  SOLUCOESv  CONTACTOSv  MEDIA

Ferramentas Progressivas Dispositivos Especiais Metalomecanica de Precisao

Ferramentas'de’Estampagem

PROJECTOS

Lisb@20™ #3620 -

Maquinacéao de Precisao

A Ternicata exerniita diverans nraresans de fahricardn com arande nrecicdn comn maaiiinarian CNC a A




m Q I'm looking for

<

TECNISATA

TECNISATA, SA

Machinery Manufacturing - Mem Martins, Sintra - 1.6K followers - 51-200 employees

‘ Paulo & 2 other connections follow this page

a=le

Home About Posts

Overview

Founded in 1974 with the purpose of producing goods and industrial components, TECNISATA, has established itself as
an important industrial reference trough a vast and evolved machine pool, a project office with the most advanced 3D
parametric software and a quality control lab, responsible for the quality management system certified with the... more

Jobs People

Show all =

Unlock insights on TECNISATA, SA

The latest hiring trends

Growth trends

*0%

Recent hires

People also viewed

Mechanorma
Industrial Machinery Manufacturing

2 152 followers

Paulo & 2 other connections
follow this page

Tecnisata Industrial Group
drowen  Mechanical Or Industrial Engineering

Ana & 1 other connection follow
this page

LURGA
- Mechanical Or Industrial Engineering

followers

Show all =

People also follow

Fullsix Portugal
Advertising Services

Marta & 2 other connections
work here

w




) ARTSOFT SOFTWARE SUPORTE FORMAGAO PARCEROS CUENTES EMPRESA

Software de Gestdo ARTSOFT
com Inteligéncia Artificial e

Apoio Local em Portugal

O ERP ARTSOFT é reconhecido por eliminar os Processos Repetidos nas
empresas e Automatizar tarefas rotineiras. Inclui Al e tem mais de 100
consultores de gest3do a apoiar as empresas de norte a sul do pals.

Setores Solugdes Como
que nos mais funcionao Subscrigéo
escolnem Adquiridas Apoio

FAQs

-
O ARTSOFT éum Software de O que é o software de gestdo ARTSOFT e
Gestdao Pol’tugues com porque é a escolha de milhares de
Inteligéncia Artificial Integradu empresas portuguesas em 2026?
e Apoio Local. Ideal poro PMEe + Aquisigdo por subscri¢io mensal ou anual
9"0““95 EmPresas + Tem tudo o que precisa para gerir a empresa num sé software
+ Inclui Assistente com Inteligéncia Artificial Integrada
+ Mais do que adaptar-se a empresa, adapta-se a cada Utilizador
+ Mais de 50 Ligacdes diretas a AT, SS, Bancos e outras Entidades
+ 100% Portugués e reconhecido no mercado desde 1987

+ O apoio é feito por especialistas no seu tipo de empresa

(@)




COMO SISTEMATIZAR?

E SE TIVESSEMOS UM RADAR DE OPORTUNIDADES
CRIADO COM Al PARA UTILIZAGAO DIARIA?



QUERO RESPONDER A UM NOVO CLIENTE
(ASAP E BEM)

BASTIDORES

Nome Empresa, NIF, Enriquecer com dados de fontes publicas,
Localldade,oNome da mapear neceSS|dao,I§s, |dent|f|c?ar hipoteses, NSN + SERPER Al +
Pessoa, Mail e Telefone. preparar argumentario comercial.

OPENAI API

RESULTADO

TEMPO ANTES > TEMPO HOJE

Um briefing comercial para abordar cada cliente.
1-2 Horas @ 2-5 min




COMO SERMOS MELHORES E MAIS RAPIDOS?

E SE CADA LEAD CHEGASSE COM UM BRIEFING?



01 02 03 04 05 17 08
_;’ P, ‘\
- - - o |- o =)= |5 -
© -/
: N - r -‘{
CAPTAQAO VALIDAGAO ENRIQUECIMENTO INTELIGENCIA SCORING _ RECOMENDACOES RELATORIO ATIVAGAO
DA LEAD E REGISTO EMPRESARIAL DIGITAL E QUALIFICACAO COMIA COMERCIAL INTELIGENTE COMERCIAL
Pedido recebido Normalizagéo Pesquisa automaética Analise com IA Avaliagdo do Identificacéo Consolidacdo Notificagdo automética
através do website de dados, de setor, dimenséo, do website, presenca alinhamento com de solugdes ARTSOFT de informacéo, a equipa, acceso
ARTSOET. identificagdo da empresa faturag@o e atividade digital, redes sociais o cliente ideal (ICP) e plugins potencialmente indicadores e a0 relatério
e registo na base empresarial. e sinais de negécio. e da qualidade relevantes para recomendagdes e preparagéo
de dados. da lead. a empresa. num dnico relatério. do contacto comercial.
T 3 v - T - 0 — F ek
) o




QUERO MOSTRAR POR A+B QUE A SOLUCAO

BASTIDORES
Volume, tempo e custo Ferramenta dindmica que revele evidéncias dos
das tarefas manuais. custos ocultos dos processos atuais. CLAUDE,

CHAT GPT,
GEMINI.

RESULTADO

Uma simulacao dinamica que expoe o custo oculto

TEMPO ANTES > TEMPO HOJE

Provavelmente nao o
fariamos > 30m-1h

do atual processo.




COMO PREPARAR O CLIENTE PARA A PROPOSTA?

E SE QUANTIFICASSEMOS O CUSTO DE NAO MUDAR?



Contexto

Dados
dinamicos

O que
calcular

Como

Resultado

PROMPT

Atua como especialista em desenvolvimento web, UX/UI e analise de ROI para solu¢Ges empresariais.

Cria uma calculadora ROl interativa em HTML, CSS e JavaScript para a solu¢dao ADD-Docs da ARTSOFT, que automatiza a recegao, extracao de
dados, conferéncia e arquivo digital de documentos de compras.

A calculadora deve permitir ao utilizador introduzir e ajustar:

Numero de documentos processados por més.

Tempo médio de tratamento manual por documento.

Custo horario do colaborador.

Mdédulos ARTSOFT utilizados: Gestdao Comercial ou Gestao Comercial + Contabilidade.

Considera uma redugao estimada de X% do tempo manual, consoante a configuragao, identificando-a como pressuposto de simulagao.

Com base nestes dados, calcula e apresenta automaticamente:

Horas e custos atuais dos processos manuais.

Horas recuperadas com a automatizagao.

Valor econdmico da capacidade libertada.

Investimento mensal e anual no ADD-Docs, considerando os escalGes de pregos fornecidos.

Design: cria uma experiéncia premium B2B, com as cores ARTSOFT (roxo, laranja e preto), sliders interativos, indicadores financeiros
destacados, comparacdo antes/depois e resultados atualizados em tempo real.

O resultado deve ser um HTML completo, responsivo e funcional, que possa ser personalizado para uma empresa e utilizado numa reuniao.
O objetivo é demonstrar, de forma clara e quantificavel, quanto custa continuar a trabalhar manualmente e qual o potencial valor da
automatizacgao.
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RO P R ZCuanto cuesta hoy

& el proceso manual?
Quanto esta a custar i 2
0 processo manual?

El proceso actual
Gestion y registra de pedidos

[
Seguimsenta (lamsdas y emaiis)

A SUA POUPANGA ESTIMADA @
300

Aempresa Retrabajo por errores
Sooapas 3 InFrtnes manusles
Horas perdidas em insergdo / més
Tiempa de gestidn par pedida
Documentos de compra por més Total horas perdidas | mes
: otas de crédito, despi Horas a gerir docs com contabilista 1)

(©) a5 T —

Total horas perdidas / més €“3 320
510  docs/me Timpe ds seguimienta por pecid
Horas poupadas / més
Tempo médio por documento @
e o ARTSC 0 ANUAL ESTIMADO iE:
o €604 e ol s et g | &
- s
o

15

Custo médio hora do colaborador @ CUSTO DA SOLUGAO ADD-DOCS
Consorvador | Espamda | Dptimista

o calso: Tie Tiempo de comeceion por incidencia

coas ) €81.396

15

45
Que solugdes ARTSOFT tem?

Gestéo Comercial Gest&io Comercial + Contabilidade £5100 — pémnafmes s 72%

Haras sl mes en informes y andlisis manusies

Tempo a gerir troca de docs com contabilista externo o P | (e—————y = @ Con 300 pedidosjmes, s aquipa e hoy 336k sl mes

Caste medio por hora del equipa

A RISCO ADICIONAL — DL 28 @
Sem arquivo digital conforme, exposta a coimas entre €750 e €45.000 em caso 28

de inspegao da AT.
Ususrios de Is platsforms
Com 510 documentos/més, a empresa poupa em média 34h mensais de trabalho
manual.
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QUERO ENVIAR MAILS EM MASSA E 100%

PERSONALIZADOS
BASTIDORES
Base de Contactos. . Pe.rsonaliza.r o copy de cada e-maile N8N, OPENAL,
O que quero personalizar. criar novas imagens tendo em conta regras

GOOGLEDRIVE,
OUTLOOK OU API
BREVO.

especificas.

RESULTADO

Um clique = Copy personalizado, Anexos

TEMPO ANTES > TEMPO HOJE

Personalizados para cada destinatario.

Provavelmente nao o
fariamos 2> 1 min




COMO COMUNICAR 1:1 EM ESCALA?

E SE Al + AUTOMAGAO TORNASSEM ISTO POSSIVEL?
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 GerarCopy (OpenAl) = * Enviar Email (Brevo API)
- - POST:https;/fapiopenaicom.. = « + - - & - - Copy * + POST:hitps://api.brevo.com/...

~ Construir Email com

.. ListarLogosDrive. . . .
- ¢ ¢ GET:htipsi[wwwgoogleapis.. © - - - sDrives sl
S ©  GET: hutps:/fwww.googleapis...
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. ListarImagens Base . .
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1 CqdeTonar o i Code: Limpar Static Data
< Combinagdes - v s ot S L e e e

download:file - + = - s oo

1 IMAGEM BASE + 40 RODAPES PERSONALIZADOS
= 40 IMAGENS PERSONALIZADAS
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QIa Luvinfor,
Segue em anexo o post desta semana, em formato carrossel composto por 5 imagens, j& personalizadas com o logotipo da Luvinfor.
Em anexo encontram para publicacdo nas vossas redes sociais:

+ Imagens individuais (5) prontas a publicar no Facebook e Instagram (pela ordem indicada no nome das imagens)
* Ficheiro PDF pronto a publicar no Linkedin

Sugestdo de copy gerada por Al

B Ja pensou quanto pode estar a perder por ndo ter um software integrado na sua empresa? & Na Luvinfor, em parceria com a ARTSOFT, oferecemos
solugfes que transformam o seu negdcio, tornando-o mais eficiente e competitivo. E hora de maximizar o potencial do seu negdcio e reduzir custos
desnecessarios. Yamos juntos revolucionar a gestdo da sua empresal

#Luvinfor #ARTSOFT #Softwarelntegrado #GestdoEmpresarial #InovacdoDigital

Sugestdo de copy gerada por Al, recomenda-se revisdo. Podem adaptar este texto & vontade antes de publicar.
Qualquer duvida, estamos como sempre & disposigéo.

Cumprimentos,
Marketina ARTSOFT
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o programs de foturacio & no satems de
HnckE.

ter um
» Conigh arios hismanos gerades pela
duplicacis ce tarcles

E tempa watioss 42 ecwpa us @
Quiskmade s taufan sdenisiirsteas
s vl acreccentado.

(= @] -
imagem1.jpg imagemd.jpg

3. Clientes Insatisfeitos |

Um ERP Integrado
Muda Tudo.

= Um chente ign & perguntar peio estsdo de

Fallas dé comisicacha, atrasas ais
sl = ume imagem de pa s |
profasionalicncso persnle w memada

imagemd.jpg imagem3.jpg

2. Decisbes Baseadas |
em “Achados” |

® o) dtchiin co vl dnchon. @ e D el |
& geatio lidems "As cegen’.

Saber o |ucro exato do mis pessado
u 0 wstnde imal din enkrega axige

crunar deserins du folhws de célcwa I
Guando & mformacio chege. 6 ¢
tarde dm

imagem3.jpg

PDF

Luvinfor_carrossel_linkedin,pdf

. COPY PERSONALIZADO AO PARCEIRO
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Ola XPTQ,

Segue em anexec © post desta semana, em formato carrossel composto por 5 imagens, j& personalizadas com o logotipo da XPTO.

Em anexo encontram para publicacdo nas vossas redes sociais:

* Imagens individuais (5) prontas a publicar no Facebook e Instagram (pela ordem indicada no nome das imagens)
* Ficheiro PDF pronto a publicar no Linkedin

Sugestédo de copy gerada por Al:

Copilot

A sua empresa esta a perder dinheiro sem um software integrado? @& Descubra com a ARTSOFT e XPTO como otimizar processos e aumentar
a eficiéncia do seu negéciol Ao investir em tecnologia, estara a abrir portas para novas oportunidades e crescimento sustentavel. Nao fique para
tras, transforme ja o futuro da sua empresa connosco! & #Softwarelntegrado #ParcenaEstratégica #lnovacdoTecnologica #XPTO #ARTSOFT

Sugestdo de copy gerada per Al, recomenda-se revisdo. Podem adaptar este texto & vontade antes de publicar.
Qualquer duvida, estamos como sempre & disposicao.

Cumprimentos,
Marketing ARTSOFT
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0ld Magikevolution,

Segue em anexo o post desta semana, em formato carrossel composto por 5 imagens, ja personalizadas com o logotipo da Magikevolution.

Em anexo encontram para publicagdc nas vossas redes sociais:

* |magens individuais (5) prontas a publicar no Facebook e Instagram (pela ordem indicada no nome das imagens)
* Ficheiro PDF pronto a publicar no Linkedin

Sugestido de copy gerada por Al:

Copilot

“ Quanto esta a sua empresa a perder sem um software integrado? A Magikevolution, em parcena com a ARTSOFT Business Software, traz a

solucdo para otimizar a sua gestéol i Vamas explorar juntos as oportunidades que a tecnologia pode oferecer ao seu negacio. Transforme

desafios em vantagens competitivas com um sistema que se adapta as suas necessidades
Contacte-nos hoje e dé o préximo passo rumo ao futuro digitall

#Inovacdo #GestdoEficiente #TecnologiaParaNegocios #Magikevolution #ARTSOFT

Sugestdo de copy gerada por Al, recomenda-se revisdo. Podem adaptar este texto & vontade antes de publicar.

Qualauer diivida. estamos cama semnre 3 disnosicin.
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QUERO CRIAR UMA PAGINA WEB OU

MESMO UM SITE COMPLETO

Solucao, ICP, proposta de Criar website ou landing page com
valor e objetivo da pagina. determinado objetivo e tendo em conta
posicionamento, publico e solucoes.

RESULTADO

Experiéncias digitais, com formularios e automacoes.

BASTIDORES

CLAUDE /
CHAT GPT/
GEMINI

TEMPO ANTES > TEMPO HOJE

Semana a meses
2> 1dia




COMO PASSAR DA IDEIA AO PRODUTO FINAL?

E SE VIBE CODING FOSSE A SOLUCAO?



Papel

Contexto

Objetivo
Publico

Instrucoes

Automacao

Entrega

Age como um Growth Marketer especializado em B2B Saa$, otimizacdo de conversao (CRO) e gera¢ao de leads, apoiado por
competéncias de UX/UI Design, copywriting e desenvolvimento web.

Quero criar uma landing page comercial para o MY Contabilista, uma solu¢dao da ARTSOFT que utiliza Inteligéncia Artificial para
automatizar processos contabilisticos e melhorar a colaboracdo entre gabinetes de contabilidade e os seus clientes.

Objetivo: transformar visitantes em leads qualificadas e despertar interesse na adog¢ao da solugao.
Publico-alvo: contabilistas certificados, diretores de gabinetes de contabilidade e responsaveis pela modernizagao e eficiéncia dos
processos contabilisticos.

Desenvolve uma landing page tendo em conta as melhores praticas de conversdao B2B:

Cria uma proposta de valor clara, diferenciadora e orientada aos problemas reais dos contabilistas.

Utiliza técnicas de copywriting persuasivo, com foco em beneficios concretos e ndao apenas funcionalidades.

Estrutura a pagina segundo uma légica de conversao: problema, oportunidade, solucao, beneficios, demonstracao, objecdes e acao.
Inclui elementos visuais que ajudem a compreender o funcionamento da solucao.

Distribui CTAs estrategicamente ao longo da pagina, evitando distragdes que prejudiquem a conversao.

Acrescenta FAQs para responder as principais duvidas e reduzir barreiras a decisao.

Desenvolve um formulario de captacao e qualificacao de leads, recolhendo dados do gabinete e do potencial interesse na solugao.

Automacao: integra o formuldrio com um webhook n8n que permita guardar automaticamente os contactos numa Google Sheet,
enviar um email personalizado ao potencial cliente e notificar a equipa comercial para acompanhamento.

Desenvolve uma experiéncia responsiva, moderna e profissional, respeitando a identidade visual da ARTSOFT.

Entrega uma landing page funcional em HTML, CSS e JavaScript, preparada para publicacdo e medicao de conversdes.

®
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Papel
Contexto

Objetivo
Publico

Instrucoes

Automacao

Entrega

Age como um Growth Marketer especializado em campanhas de geracao de leads, promog¢ao de eventos B2B e otimizagao de
. taxas de conversao, com competéncias de copywriting e desenvolvimento web.

Preciso de criar uma landing page de inscricao para um webinar de apresentacao do MY Contabilista, uma nova solucao da
ARTSOFT destinada a gabinetes de contabilidade.

" Objetivo principal: maximizar o nimero de inscricdes qualificadas no webinar, comunicando claramente o valor da participacao e
criando motivagao para o registo.

Publico-alvo: contabilistas certificados e responsaveis por gabinetes que procuram reduzir tarefas administrativas e aumentar a
eficiéncia dos seus processos.

' Desenvolve a pagina segundo as melhores praticas de landing pages para eventos:

Cria um headline forte que comunique imediatamente o beneficio de participar.

Apresenta uma proposta de valor focada nos desafios do publico-alvo.

Destaca o que os participantes vao descobrir, incluindo a demonstracao da solugao e as condi¢des especiais para Clientes
Pioneiros.

Utiliza principios de persuasdo, como exclusividade, relevancia e urgéncia, sem recorrer a promessas artificiais.

Organiza a informagao numa estrutura simples e objetiva, orientada para uma Unica conversao: a inscri¢ao.

Inclui um formulario de inscrigao visivel no primeiro ecra e CTAs adicionais ao longo da pagina.

Reduz a friccao no processo de registo, solicitando apenas os dados necessarios para inscricao e qualificacao.

Automacao: através de n8n, cada inscricao deve ser automaticamente registada numa Google Sheet e desencadear o envio de um
email personalizado de confirmacao, com os dados do webinar e informac¢des de acesso a sessao.

Inclui validacao dos campos, prevencao de inscricdes duplicadas e mensagens de confirmacao claras.

Respeita a identidade visual da ARTSOFT e garante uma experiéncia responsiva, especialmente otimizada para dispositivos moveis.

Entrega o cddigo funcional da landing page, preparado para publicacao e acompanhamento das conversoes.

®
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Papel
Contexto

Objetivo

Instrucoes

Automacao

Entrega

Age como um Product Manager especializado em desenvolvimento colaborativo de produtos Saa$S e experiéncia do cliente
(Customer Experience), com competéncias de UX/UI Design e desenvolvimento web.

Quero criar um portal de roadmap participativo para os primeiros clientes do MY Contabilista, permitindo-lhes acompanhar a
evolucdo da solucdo e participar ativamente na definicao das proximas funcionalidades.

Objetivo: criar um canal estruturado de comunicagao e colaboragdao com os Clientes Pioneiros, recolhendo contributos relevantes
para orientar as decisdes de desenvolvimento do produto.

Ao contrario de uma landing page comercial, este portal ndo deve ter uma abordagem de venda ou conversao. Deve transmitir
proximidade, transparéncia, confianca e a ideia de que os clientes fazem parte da evolucao da solucao.

Desenvolve uma experiéncia digital simples, intuitiva e participativa:

Cria uma area de acesso onde cada cliente se possa identificar.

Apresenta o roadmap de desenvolvimento através de uma timeline visual, distinguindo funcionalidades concluidas, em
desenvolvimento e planeadas.

Permite aos clientes conhecer as funcionalidades previstas e indicar as suas prioridades.

Inclui formuldrios para partilharem sugestdes, necessidades e feedback sobre a utilizagcao da solugao.

Organiza os contributos por cliente e funcionalidade, facilitando a analise pela equipa de produto.

Apresenta resultados agregados que permitam identificar as funcionalidades mais valorizadas pelos participantes.

Disponibiliza uma navegacao simples, com diferentes areas para roadmap, sugestdes, prioridades e acompanhamento da evolugao.
Automagao: integra o portal com Google Sheets através de workflows n8n para registar, consultar e atualizar os contributos dos
clientes.

Implementa também o envio automatico de emails de confirmacado apds a submissao de feedback e notificacdes sempre que
existam atualizacdes relevantes no roadmap.

Garante que a experiéncia incentiva a participac¢ao continua, sem criar complexidade desnecessaria para o utilizador.

Mantém a identidade visual da ARTSOFT e desenvolve uma interface responsiva e funcional em HTML, CSS e JavaScript.

O resultado deve ser um miniportal colaborativo, ndo apenas uma pagina informativa.

®
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NAO USEM A Al PARA PENSAR MENOS.
USEM-NA PARA PENSAR MAIOR.
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atraves da tecnologia

ARTSOFT Powering Partners 2026

Bruno Tomas Martins
Diretor Comercial
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Ar"de TelCoaTechCo

2000 2015 2017 2022 2025
Operacao Telco Lancamento Cloud Programa Parceiros Grupo Aire Cloud focus - CSP
+  Operador Nacional com Estratégia para se tornar uma Programa pioneiro +  Grupo Ibérico + 60% receitas do total
Lo companhia focada na Cloud . -
rede propria 170 Parceiros « 110 M € de turnover Especialista em laaS
A completar 10 anos Empenhada na transformagao
« 500 Colaboradores digital de milhares de empresas

Grupo focado em B2B a
100%




Ar® em numeros

+3K 7 O +9.5M 15%

CLIENTES B2B CAPITAL INVESTIDO RECEITAS CRESCIMENTO

Grupo tecnologico Alre"




Areas de negdcio

Ar

Transformation | Governance | Management

C Platforms > CThird-party)
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Uma Parceria SingulAr”©




Confianca

Desafios do negocio Requisitos e oportunidades

2 ) ARTSOFT

clientes

Solugbes para o negécio Solugo’es. e infraestruturas
tecnologicas




Complementaridade

Ar- ) ARTSOFT

Infraestrutura & Cloud Aplicacdes de Negocio
Gestao Datacenters Transformagao Organizacional
Networking & Conetividade Processos

Plataformas Servigos de Integragéo
Operagoes

Conjunto capaz de gerar valor acrescentado no mercado com solucoes end-to-end!

Ar-



O QUE NOS TORNA

PONTOS FORTES

Flexibilidade na construcao
de solugdes adaptadas aos clientes

Proximidade da equipa técnica

Estabilidade de performance
da plataforma Cloud

Focados em entregar um servigo
bandeira e de qualidade

Os nossos parceiros sao parte de nés -
€ nosso ponto de honra protegé-los

~

RCEIRO CERTO

e oy

COMPLIANCE
E SOBERANIA

Estrutura 100% portuguesa

Temos a nossa propria rede
de comunicacoes, soberana
e com elevado peering para
a internet

Regemo-nos pela
Lei Portuguesa

Regulados pelo CNCS
e abrangidos pela NIS2

* X ok
oo CNCS g~ NIS2
™ Centro Nacional o
de Ciberseguranca * 4 *

*  Diretiva (UE) 2022/2555

P




Servicos Cloud




Estrategia Cloud

Criacao de valor a longo prazo

Solidez Soberania Seguranca Resiliencia
Crescimento sustentado. Diversidade de tecnologias. NIS 2, certificagbes, MFA, DR Foco em produtos: DR, Geo-
Autonomia financeira Oncdes locais ou europeias interno, redundancia interna, diversidade Backup, diversidade
’ be pelas. EPDR, gestao de ativos, de data centers, Tier lll, ativo-
Reservas para resiliéncia. Opcgdes de suporte. vulnerabilidades, formagao, ativo.
Reservas para oportunidades. Protecao/jurisdicao legal. contratos d? FREAIE, SELE Rede e plataformas.
segmentagoes.
Diversidade Crescimento Controlo Compliance
Receitas por produto. Nao comprar crescimento. Controlo sobre funcionalidades Auditorias internas, externas,
Receitas por segmento Margens sustentaveis dolpeae ANz, s BT,
porseg : 9 : . ANACOM, Microsoft (in-house),
. ~ Tecnologias sem acesso, . :
Receitas por canal. Evolugao de produto. : financeiras.
controlo ou reporting remoto.
Setores maduros /em expansao. Nao atacar concorréncia. Li ~ C
icengas nao expiraveis.




Ar Cloud vs Hyperscalers

Mais controlo. Mais proximidade. Mais transparéncia. Mais previsibilidade.

Soberania e controlo Personalizacao e flexibilidade
® Dados e infraestrutura suportados num contexto tecnoldgico sob ® Infraestrutura e servigos adaptaveis as necessidades especificas
maior controlo, com foco em segurancga, conformidade e de cada empresa, aplicagéo ou workload.

requisitos empresariais.

Auditabilidade Proximidade e suporte especializado

®  Acesso direto a equipas técnicas em Portugal, com

® Maior visibilidade e capacidade de demonstrar, com evidéncias, acompanhamento préximo e conhecimento do contexto do

onde e como os dados e workloads sao suportados.

cliente.
Previsibilidade de custos - R
® Modelos de consumo mais simples e transparentes; menor Conetividade otimizada
complexidade e imprevisibilidade no consumo de servigos cloud. ® A experiéncia da Ar em networking e telecomunicagdes permite

assegurar uma ligacao direta, robusta e resiliente a Cloud, com
baixa laténcia e redundancia, garantindo performance e
continuidade mesmo nas operagdes mais criticas.

Transparéncia sobre o stack tecnoldgico

® Conhecimento claro da infraestrutura, tecnologias e componentes
que suportam oS Servicos.



Presenca Setorial ¢

: a 8%
Existem setores com menor prevaléncia

~ ~ Logistica
que estao a acelerar a adogao! 7%

Top crescimento (aceleragao recente)
©  Setor Publico

“ Tecnologia Hospitalidade
] 14%
Retalno Retalho
. 7 ge 0,
Crescimento solido e transversal 17%

“  Hospitalidade
“  Construcao

Construcao
Menos crescimento relativo 9%
“Industria
“ Financeiro o
o Setor Publico Tecnologia
“ Logistica 1% 19%




Clientes que confiam
ha nossa Cloud



Grupo portugués de
referéncianaareado
ambiente e economia
circular

“A Cloud da Ar é uma pega fundamental na
nossa operagao. A seguranga,
disponibilidade e robustez da
infraestrutura permitem-nos suportar
um negocio industrial exigente e
altamente regulado.”

Instituicao publica de ensino
superior pioneira e unicaem
Portugal

“A Cloud da Ar garante a robustez e
disponibilidade necessarias para
suportar um modelo de ensino
totalmente digital e acessivel a alunos em
todo o mundo. “

Grupo de engenharia e
arquitetura de referéncia

“Para uma organizagado com projetos de
elevada complexidade e uma crescente
presenca internacional, ter uma
infraestrutura tecnologica robusta e
escalavel é essencial. “

Grupo portugués de
referéncia em engenharia e
construcao

“Num grupo com operacdes diversificadas
e presenca internacional, a tecnologia tem
de ser um facilitador e ndo um
constrangimento. A Cloud da Ar
proporciona-nos uma infraestrutura
segura, robusta e disponivel, capaz de
acompanhar a complexidade da nossa
operacao e 0s Nossos planos de
crescimento.”

Entidade publica
de referéncia

“Com uma presenca internacional tdo
abrangente, precisamos de uma
infraestrutura tecnologica segura, fiavel e
sempre disponivel. A Cloud da Ar da-nos a
confianca e arobustez necessarias para
suportar os hossos servicos digitais e
garantir a continuidade da nossa
operacgao, em Portugal e nos mercados
onde estamos presentes.”

Um dos principais grupos
portugueses de media e
entretenimento

“Num negdcio onde a informagao nao pode
parar, a Cloud da Ar garante-nos a
disponibilidade, performance e
capacidade de resposta de que
precisamos. E uma infraestrutura robusta
e escalavel, preparada para suportar os
picos de procura e a exigéncia de uma
operacao digital de grande dimensao."




Ar constroi e opera o maior
centro de transmissao da
Starlink em Portugal

A Starlink selecionou a Ar para construir e
operar a sua maior estagao de
transmissao em Portugal, reconhecendo o
nosso know-how em estacoes de
radiocomunicacgdes e a capacidade de
interligacao com estacdes de cabos
submarinos, datacenters e Espanha.

O projeto representa um coinvestimento
superior a 4 milhées de euros e prevé uma
expansao significativa da capacidade:

10 antenas iniciais | 800 Gbps | >4 M€ de
investimento | 40 antenas até 2031

Acordo celebrado em maio 2025 - Estagao
em operacao desde margo de 2026

Nem tudo e Cloud

Ar selecionada para dar o
suporte aos equipamentos da
rede Google em Portugal

Envolvendo um tempo maximo de
resposta de 30 minutos para qualquer
local no territorio nacional e a certificagao
de mais de 10 técnicos, a Ar passou a ser
responsavel pela instalagdo, manutengao
evolutiva e resposta a incidéncias das
infraestruturas de telecomunicacodes da
Google em Portugal, em consorcio com a
empresa Francesa Telsam.

Ar assume a gestao integral
do IT de 14 municipios do
Alentejo Central

A CIMAC confiou a Ar, a gestao dos
servigos de IT dos municipios do Alentejo
Central. A Ar assegurou a transigcao e
assumiu a operagao, suporte e seguranga
de milhares de utilizadores e
equipamentos dos municipios do Alentejo
Central.

14 municipios | 160.000 habitantes | 9,8
mil milhées € de PIB | 3,5% do PIB nacional

Uma operacgao critica para um territorio
com forte relevancia economica,
nomeadamente nos setores automovel,
aeronautico e agroindustrial.



Obrigado!

Ar-
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ARTSOFT Cloud Revenue

53.030 Mercado saturado Foco no preco

A decisdao concentra-se no custo de entrada
nao no valor que a solugao devolve

novas empresas em 2025

. NN Muitas solugdes certificadas a
— maximo historico (Informa D&B)

responder @ mesma necessidade

Resultado: todos fazem faturas. A AT certifica todos. O utilizador escolhe apenas pelo preco. O mercado esta
numa corrida para o fundo.

P | d ) x




ARTSOFT Cloud Revenue

3 emcada 10

Empresas desaparecem sobrevivem a 3 anos Das empresas portuguesas cumprem prazo
no primeiro ano (média empresas individuais + sociedades)jjillde Pagamento acordados com fornecedores.

O que isto significa: nos primeiros anos, o risco raramente estd em emitir faturas, estd em sobrar dinheiro no fim do més. Com apenas
2 em cada 10 empresas a cumprir prazos de pagamento, a tesouraria é o ponto fragil. E ai que o Cloud Revenue atua: margem, cobranca e
previsao de caixa, para além da faturacao.

Fonte: INE, "Demografia das Empresas 2024" (publicado jan. 2026) - sobrevivéncia a 3 anos é a média combinada de empresas individuais e sociedades — as
sociedades sobrevivem consistentemente melhor. Estudo informa D&B: 12.2 edi¢do do estudo sobre comportamento de pagamentos da Informa D&B, com dados relativos a maio de 2026.

P | d ) x
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ARTSOFT Cloud Revenue

O MERCADO
Software de faturacao tornou-se uma commodity

v Todos os players tém: Emissao de faturas certificadas AT
O que falta?

v Todos os players tém: ATCUD, QR Code e SAF-T automatico
Ninguém ajuda o utilizador a
v Todos os players tém: Interface web responsiva poupar dinheiro.

v Todos os players tém: Planos focados em preco baixo

Ninguém o torna num
v Todos os players tém: Integragdo com contabilidade basica negécio mais rentavel.

Esta é a oportunidade: entrar no mercado por um angulo diferente.

O
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ARTSOFT Cloud Revenue

Quem comega nao fecha por nao saber faturar.
Fecha porque o dinheiro nao chega a tempo.

O ARTSOFT Cloud Revenue foi desenhado para esse
momento!
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ARTSOFT Cloud Revenue

Posicionamento

« Produto focado em margem e poupanca
- Clientes que pensam em negocio
« Nao pretende ser o mais barato porque gera valor diferente




ARTSOFT Cloud Revenue

Publico-alvo

Clientes ASGEST

Empresas com o mindset de revenue
Start-ups

Micro-entidades

ENI (Empresas em Nome Individual)
Freelancers




-
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ARTSOFT Cloud Revenue

Infraestrutura

« Nova geracao de software em Cloud Native

« Acessivel a partir de qualquer dispositivo, em qualquer lugar
« Backups automaticos na Cloud

« Certificacao AT n.% 3097

« Multiempresa

« Multiutilizador




ARTSOFT Cloud

Funcionalidades em destaque

Dashboards analiticos

Top 5 Vendas Recentes

Data Documento
2026-10-  FTPT-
09 V0100/2026000004
2026-10-  FTPT-
02 V0100/2026000003
2026-10-  FTPT-
ol V0100/2026000002
2026-10-  FTPT-
o V0100/2026000001
2026-10-  FTPT-
.l V0101/2026000001
Top 5 Clientes
Ne Cliente
3
1
Evolugéo de Vendas
4000€
3500€
3000€
2500€
20006
1500€
1000€
500€
o€

Janeiro Fevereiro

cliente

NovaTech

Digital, Lda.

NovaTech
Digital, Lda.

FILIPE
GUERREIRO

NovaTech

Digital, Lda.

NovaTech

Digital, Lda.

Nome

Valor Total

20910 €

19680 €

16235 €

16235 €

984,00 €

FILIPE GUERREIRO

NovaTech Digital, Lda

Marco

Abiil

Top 5 Produtos e Servigos Mais Vendidos

Estado et cdo
Computador
1000
() 250 portatil
servico de
2000
L) G20 Consuitoria
1001 Telemovel
# Assinado
200 Verepang
# Assinado <
1002 Frigorifico
© Pago
Total s/ IVA Valor IVA
45,00 € aase
207500 € amase
Maio Junho Juiho Agosto

Prego Custo enda  Lucro
ooe 984,00 € 100€
000€ 7995 € 100€
ooe 17835€ L0€
oo00€ 12300 € 100€
o€ 000€ 000€

otal ¢/ VA
6235 €
255225€
Setembro Outubro Novembro Dezembro

ARTSOFT CLOUD

INVOICE

44, Produtos e Servigos
ﬁ FaturagGo

!” Compras

§& Contas Correntes
Autoridade Tributaria

Ll Andlises

fx Configuragdes

£ Recolher

| | w
o i lobal
Eomy
O Tl v Tudo t e « a ' | Alexandre

CLIENTES

B TERCEIROS > LSTADECLIENTES > FICHA DE CLIENTE

: . Logistica Global e Filhos, Lda. .
Ficha de Cliente simples @ ) Avangado @
o T1- TECNOLOGIA INFORMATICA S A P

6 e PRODUTOS E SERVICOS Q 501848487 O
Computador portatil
PAGINAS

_ - TOTAL VENDIDO
Informacéio Geral A iR FECHAR A
igos » Lista de Artigos
0,00 € S/IVA
NOME COMERCIAL i 0s » Cri : NICIO DA RELACAO

Artigos » Criar Artigo % o'onechA

MORADA

CODIGO POSTAL
1600-546
PAIS

Portugal

R 1- POLO TECNOLOGICO DE LISBOA - TELHEIRAS LT 25

Configuragdes » Configuragdes de Empre...

Configuragges » Configuragdes de Docu...

LOCALIDADE

Lisboa

REGIAO

Continente

i

— 0 —
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ARTSOFT Cloud Revenue

Funcionalidades em destaque

Dados no arranque Uso de IA

Editar Produto ou Servigo

. ~ . _ . REFERENCIA * DESIGNACAO *

Configuracgdo Inicial da Empresa

1000 Computador portatil
. . . _ N Informagdes Gerais
Selecione o tipo de importacédo de dados para iniciar a empresa.
- Iniciar a empresa com dados e CATEGORIA FISCAL *
o Sem Dados Padréo ) . ~
configuragoes padrdo do ARTSOFT Cloud Proditss

CATEGORIA DE INVENTARIO *

Mercadorias
Migrar os dados da sua empresa a partir Migrar os dados da sua empresa a partir
TIPODEIVA™*
do ASGEST de ficheiro SAF-T (PT)
Normal
SERVIGOS

PRODUTOS

Confirmar Marca branca

CODIGO DE BARRAS

v
v
v

S

B
=
>




ARTSOFT Cloud Revenue

Funcionalidades em destaque

Alerta de preco abaixo do custo

Adicione um novo Produto ou Servigo

Item Unico Mltiplos Itens

REFERENCIA

1000 - Computador portatil

PREGO

Manual

OBSERVAGOES

VALOR UNIT. *

700

QUANTIDADE (UNIDADE) *

Q [e] [

% DESCONTO

0

Prego de venda (700 €) inferior ao prego de

custo (800 €)

X

Help online e guia interativo

= Bl " ARTSOFT CLOUD REVENUE

Ambiente de Trabalho >

Licenciamentos > Este manual reline toda a documentac@o necesséria para uma utilizacao eficaz do ARTSOFT CLOUD

REVENUE — uma solugao de faturacao online e colaborativa, desenhada para empresas que procuram
“"'“ Produtos e Servicos ~ mobilidade total, integragdo com o contabilista e evolugado constante, sem abdicar da conformidade fiscal e
brodutos e s da seguranca dos dados.
rodutos e Servicos >
Aqui encontram-se tutoriais passo-a-passo, explicacées detalhadas sobre funcionalidades, boas praticas,
dicas Uteis e respostas as perguntas mais frequentes, abrangendo todas as areas da aplicagao: faturagao,

gestao de terceiros, anélises, automatismos e muito mais.

Clientes >

Fornecedores >

Vendedores > s Este contetido é atualizado regularmente para refletir as

evolucdes do software. ) L
Bem-Vindo a Ficha de Produtos ou

Servigos

Este guia interativo vai ajuda-lo a conhecer melhor
todas as funcionalidades disponiveis na Ficha de

Produtos e Servigos.

Clique em proximo para comegar.

Dica: Pode saltar o guia a qualquer momento e

voltar mais tarde através das opcoes de ajuda.

Passo 1de 8 )
Anterior

—BD— — = O O— — == ——— T
) o‘ | o

w |
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ARTSOFT Cloud Revenue

Planos
START SMART
Faturacao completa com gestao de stocks, vendas, Para quem precisa de faturagao automatica,
clientes, vendedores, compras e fornecedores. pesquisa por voz, integracdoes (API, Shopify,
Comunicagao com a AT e dashboards analiticos. N8N), POS e gestao multiempresa alargada.
Relatérios de margens, prazos e resumos.
Precos
. Plano | START |  SMART
Preco com subscricao anual 19€ 29€
Preco com subscricao mensal 23€ 34€
Add-ons:
Utilizador adicional / més 1€
Empresa adicional / més 5€
1 GB de armazenamento / més 2€
'——Oﬂ—t*‘?‘——o——?——?—'—"ﬁ?——'0——"4}- — === %*—@O——*‘P“*_O——

| : e ol - -00
[ . s .

| | ) | @ o i |



ARTSOFT Cloud Revenue

venda em ESCALA com % dinamica

Margens:

« 20% até 10 clientes ativos

« 25% até 20 clientes ativos

« 30% mais de 20 clientes ativos



ARTSOFT Cloud Revenue

FAQs

Versao trial: 7 dias (versao Demo)
Condicoes especiais para clientes ASGEST: 1° ano (157€)

Métodos de pagamento: cartao de débito / crédito

Gestao do pagamento: idéntico ao On-demand (cliente subscreve, paga a ARTSOFT

e ndés pagamos o valor da margem ao parceiro)

Onboarding de clientes: consola para parceiros gerirem clientes

Suporte a clientes: via parceiro ou através de documentacao online
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ARTSOFT Cloud Revenue

I Data de disponibilizacao

PARCEIROS

CLIENTES

OUTUBRO NOVEMBRO
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ADD-DOCS & MY CONTABILISTA

EMPRESAS CONTINUAM SUFOCADAS COM PAPEIS
INTRODUZEM MANUALMENTE MILHARES DE DOCUMENTOS

MANTEM ARQUIVOS EM PAPEL POR ANOS

PRECISAM CUMPRIR COM LEGISLAGAO




ADD-DOCS




ADD-DOCS

Um documento entra. O processo avanca.

A lA L, cruza, prepara e arquiva. A equipa so intervém nas excecgoes.

Ler Controlar Conciliar Criar Arquivar
NIF, ATCUD, valores, linhas Hash unico e blogueio de Encomenda, Guia e Fatura Compra preparada no Evidéncia fiscal
e IVA. duplicados. alinhadas. ARTSOFT. estruturada.
Foco no que importa Prova desde a origem Menos retrabalho
O utilizador deixa de validar tudo e passa a validar apenas o Cada documento nasce com contexto, estado, hash e O fluxo normal avanca sem voltar a digitar ou
que foge a regra. ligacédo ao processo. procurar documentos.

= r - 114 = e i — — _éb" ==

O

= —— = 45 — @ - o O O 57
] L}



ADD-DOCS

Trés canais. Um ponto de entrada documental.

Upload, fotografia ou email dedicado entram no mesmo fluxo de leitura e
encaminhamento.

E nVi e ‘n ADDDOCS O Empresa dos Documen... v Todas as Greas Q » (s “‘1/:‘ -
“ j o narsorr A

O . t . Carregar Documentos

s I s e a o rga n I Za ° A Dashboard 2 Upload de Documentos Upload por Email 0 Digitalizar com Webcam
QUAL © TIPO DE DOCUMENTOS QUE VAI ENVIAR?

N 0 EC RA & pocumentos importados ° Detegdo Automatica Apenas Para Arquivo

& Arquivo Digital

@ Unploaddireto
Um ou varios ficheiros em simulténeo. R

@ Cada PDF & um documento. Varias imagens escolhidas em conjunto formam um Gnico documento — para adicionar outro documento, escolha as IMagens seguintes NUMA NOVa selegao.

Foto / webcam

Captura no telemdvel ou computador.

Email dedicado

Reencaminhamento automatico para o cliente.

& configuragses

i =3




ADD-DOCS

A |A &, classifica e alerta antes do erro acontecer.

A caixa de entrada reune tudo o que chega e destaca apenas o que exige revisao.

{x/ :Egjgocs O Empresa dos Documen... v Todas as dreas Q A a ‘1‘ Marta O ri S co a p a re c e
Documentos Importados
d cedo.

#A Dashboard Todos Pendente Revisdo
& Carregar Documentos
® #c58d8b — Documento Interno
livads
O Bssiiarios ipenads ID: #c58dBb  Arquivado  Carregado: 19/10/2026, 1116:40 No EC RA
/
#c58d8b

Documento Interno =  501848488/Tce751a8c7aaa68c2cffa.. 1 /36

@ Arquivo Digital

@ 'BANdivergente

FT FT-V0020/18
Bolachas de Chocoelate, Lda.

Alerta antes de qualquer pagamento.

ARTSO FT Filtros praticos
BUSINESS SOFTWARE Atencéo, classificados, arquivo e guias.
Acoes diretas
Devolver, ligar, arquivar ou lancar.
: @ Detalhes l
—_— 0 — — “{:‘.‘}_ s — ) — B 4} — = - Q@ - ;j @) _-\-;_\: O = _*\:E‘}. - e () —— — _eb_ — &) F—



ADD-DOCS

Arquivo digital com contexto, integridade e prova
fiscal.

A lA estrutura o arquivo e liga cada documento ao processo, ao hash e ao ATCUD.

O Empresa dos Documen... v

Arquivo nao é pasta.

DOCS

E eVidénCia Arquivo Digital
° A Dashboard Todos Fiscalmente Relevante

& Carregar Documentos

NO ECRA & Documentos Importados D

@ 2026
v Outubro

& Arquivo Digital

@ EstruturaporlA oo

Organizagéo por ano, més, tipo e entidade.

Categorias fiscais

Compras, vendas, RH e tesouraria.

Prova técnica

Hash SHA-256, ATCUD e indice exportavel.

¢ configuragses

< Recolher

Apenas Arquivo

#c58d8b

TIPO

Documento Interno

Todas as areas

O DL28/2018 | Localizagéio: Madrid, Espanha | Cépia de Seguranga: Lisbea, Portugal

N°DO DOCUMENTO

CLIENTE/FORNECEDOR

ARQUIVADOEM +

19/10/2026

Detalhes




ADD-DOCS

A |A aprende como cada fornecedor escreve os
artigos.

O ADD-Docs reconhece correspondéncias e reduz retrabalho nas préoximas faturas.

0 Caté |.0g0 FTFT-V0020/16
fala varias linguas.

Revisdo Metadados Histérico

s Revisdo de Correspondéncia de Artigos

Foluer FTFT-40020/18. ATCLE: ALIFIFP-18 wriginal @ 4de 4linha(s) do documento néo foram associadas a um artigo
Bolachas de Chocolate, Lda. N DESCRIGAO REFERENCIA ARTIGO
Morade:  R.Carios
Artigos ligados vinagre de Sidra 051 SKUI {Esco\heromgo, . }
. s - 00100300001 — Vinagre de Sidra 0.5
Vinagre de Vinho 0.75L SKU3
. . 4 FI!UN:FTF[—VDDZDI'G © 00100300002 — Vinagre de Vinho 0.76L
Referénciasinternas e de fornecedor. [ S e o CO10DI0000! — Avate Condestével 0751
Consurnicr vl -0r-2028 -07-2028 )
. 003511451000003 — Vinho Verde Casal Mendes Branco
Conflanga IA Organic Apple Cider Vineqgar sku2 37.5¢cl
Rer. Descrigho ™ am. PREGOUNIT.  IVA DESC.  TOTAL 00100200002 — Oleo Vége 1L
s Vinograde sira 0L [rem— woe 2004 ook woe
Sugestoes confirmadas pelo utilizador. i nogedeumeoTs.  umcse 3 woe  mom oo ame Q_ selecionar artigo do catélogo.
sKus sig 78! Unididie 4 loe  2300% o00x 400€ 0 de 4 linha(s) com artigo escolhido — indique as restantes para confirmar. w
w2 Orgonic AppleCider Uinegar_ Unidade 2 woe w00 ook 200€

Ambiguidades

Alertas em codigos e descricdes semelhantes.

Taraiownn 000 e




ADD-DOCS

Dashboard: operacao, arquivo e alertas num sé ecra.

O gestor vé estado, pendéncias, autorizacdes e consumo sem abrir médulos em sequéncia.

hdih @ DEMO294240824 Tudo v Q 9 e 500KB | 1GB = 2026 Jis = o Maria Recha
-Docs

A o sersorr
PRINCIPAL () Dashboard
[ 05 Dashboard
Dashboard ® Plano-150 documentos/més &, upload
&, Upload de Documentos s ! ssamento, conformic 830 rapid

& Entrada de Documentos

0 Notificagsesinteligentes ) Tudo  Apreci: & i  Marcar
opeRaGOES

9 Concillagto de Compras: ?
& 5 P © documentos com confiancala < 80%

A PPN rever agora -

o REVISAO  Validar antes de avangar para langamento contabilistico.
</ Enviar ao Contabilista
(-] 5 aguardar respos
[F [ WEAccmasm dienasdogadanrepoadafomecador. s
StA  Mais antiga hé 5 dios - préxma do limite contratuol

[ Arquivo Digital

fa ; i stana
Pelo médulo Gestéo Comercial - documentos originais ligados ao ARTSOFT.

88 Mapeamento dos artigos

e BREVE
o,
& Aprovagso de Documentos [ 38 ] 7 9 100% O 2.847
M BevE :
+12vs. ontem ‘aguardam revisao +0,3pp estemes 500K8-1GB plano
¢ Conciliagdo de Compras & Autorizagdes Abrir Conciliagao de Compras —

24 @8 @23 C95

criar Comprano6C aaguardar autorizagao recebido vs encomendado quantidadefpreco

47 Estado dos documentos em tempo real
23 7 4 2.813

Visao executiva.
Sem ruido.

NO ECRA

o KPIs essenciais

Processados, pendentes, conformes e arquivo.

Compras e guias

Autorizagdes, conferéncias e divergéncias.

Alertas uteis

Baixa confianga, SLA e documentos criados.




ADD-DOCS

Menos esforco operacional. Mais previsibilidade no fecho.

Estimativas conservadoras para uma PME com cerca de 150 documentos por més.

80% 15-25h <2 min 0

menos tempo poupadas/meés por documento duplicados

em processamento documental equivalente a meio colaborador vs. 8 minutos manualmente bloqueio por SHA-256

O impacto combina produtividade, qualidade dos dados e preparacao para auditoria.
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MY CONTABILISTA

OTICA DO GABINETE

Para o contabilista

Receber, automatizar, validar e gerir todos os
clientes a partir de uma unica operacao.

Dashboard e carteira de clientes
KPIs, consumo e prioridades num unico ecra.

Contabilidade eficiente e mais inteligente

Automacao do langamento e validacao pelo contabilista.

Arquivo digital e evidéncia documental
Prazos e evidéncia documental sempre disponiveis.

OTICA DO CLIENTE

Para a empresa cliente

Enviar documentos, responder ao gabinete e
consultar informagao — sem instalar aplicagoes.

Envio por upload, foto ou email
Trés canais, um ponto de entrada.

Pedidos e mensagens com contexto
Saber exatamente o que falta e quando.

Arquivo e documentos do gabinete
Consulta direta, simples e pesquisavel.

(@)



MY CONTABILISTA
Envie. O sistema organiza.

= N o a e
l.\- jl Gabinete de Contabilid. Todas a3 dneas aQ QJ_ a 1 Frigarda

m MY CONTABILISTA

3 canais

upload - foto/webcam - email dedicado

£ CARKEOAR DOCUMENT

Carregar Documentos
¢ Dashboard

25 O Meus Cllentes Empiess Clianta, oo o

L Uplood doDocumentos B8 Uplood por [ £ Digiolizar com Weboor
[+% {'Drl#gﬂf Docurnentos ———

O Documentss Recebidos QUALO TIPO DE BOCUMENTOS QUE VAL ERVIARD

Upload direto

Um ou varios ficheiros em simultaneo.

0 etegoo Automatica Apenas Para Arguhve
B Arquivo Digital

[#* Portiihar com Cllsntes

Foto ou webcam
Capturaimediata sem instalar aplicagdes.

[ Pedidos a Clantes
i Colendério Fiscal

Ezcolher PDF ou Imagem
% Comunicagdo

Email dedicado
Reencaminhar é suficiente para iniciar o processo.

Encaminhamento automatico
[ o s | Gabinete ou Arquivo, de acordo com o documento.

-]




MY CONTABILISTA

Mais validacao. Menos
digitacao.

85%+

documentos automatizados

Uma lista para todos os clientes
Entradas agregadas num unico espago.

Extracao automatica
NIF, ATCUD, totais, IVA, SNC e diario.

Estados claros
Novo, a processar, a langar ou contabilizado.

Excecoes isoladas
S6 o que exige decisdo humana fica em evidéncia.
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MY CONTABILISTA

Conformidade que se consulta,
nao que se promete.

1 pesquisa
por tipo, data, valor ou ATCUD

Estrutura por cliente
Pastasfiscais e documentais organizadas.

Estados de conformidade
Conforme, em verificagcdo ou com dados em falta.

Pesquisa integral
Encontrar documentos antigos em segundos.

Exportacao legal
ZIP, indice e evidéncia de integridade.

A Dashboard

& Carregar Documentos

@ Documentos Importados

& Arquivo Digital

@ Configuragbes

< Recolher

w
O Empresa dos Documen... v Todas as Greas Q A 4 @Mnm
)
Arquivo Digital
Todos Fiscalmente Relevante Apenas Arquivo
0 DL 28/2018 | Localizagdio: Madrid, Espanha | Cépia de Segurance: Lisboa, Portugal Detalhes
v [ 2026
2026
v I Outubro
Qutros ®
[} PO N°DO DOCUMENTO CLIENTE/FORNECEDOR NIF ARQUIVADOEM +
#c58dsb Docurmento Interne - 19/10/2026




Q) MY CONTABLISTA

# Doshboard

4 D Maus Cliorites

& Carregar Documnantss
& mocumentos Recebidos
& Arquivo Digitad

[ Partilbar com Cllentss
[ Pacidoa acllantes

[ill catendéria Fiscal

W Comunicagds

F
] Gobinete de Contabilid- v

Wy COMUNCECAD 3 COn

Comunicagdo

Todas 0f droas

MY CONTABILISTA

Emprasa Clionte, Lda. E0IBSR4T0

4 o

Born dia

Adeus aos emails sem
contexto.

° Conversas por cliente
Historico concentrado e pesquisavel.

Contexto documental

Mensagens associadas a documentos, pedidos ou
prazos.

Comunicar com varios clientes sem repetir
trabalho.

Notificacoes automaticas
Email e portal trabalham em conjunto.

° Mensagens em massa

L5
N




MY CONTABILISTA

Partilhar, acompanhare
provar leitura.

N partilhas

este més - com confirmacao de leitura

Envio em trés passos
Cliente, documentos e mensagem.

Confirmacao de leitura
Saber se e quando o cliente abriu.

Partilhas recorrentes

Balancetes, IVAe relatérios enviados
automaticamente.

Tudo associado ao arquivo
Sem anexos dispersos em caixas de email.

w MY CONTABILISTA

# Doshboard
i On Meus Cliertes
& Comegor Docurmentos

B Documentos Recebidos

& Arquivo Digitol

[#* Portilhor com Clientes

B Padidos o Clentis
1l Colendéric Fiscal

% Comunicagio

\fj Gabinete de Contabilid .«

Partilhar com Clientes

Emprase Chpnne, Lde

Trvier Dosumentes

Todas as areas Q :&J s ‘l_ Ricarda
Lictezs po
o
T
Carregar PDF ou Imogens
(1]

T
5



MY CONTABILISTA

Cada cliente, um cartao.
Tudo o que importa, a vista.

Saude por cliente
Documentos, pendentes e conformidade.

Filtros imediatos
Em dia, em falta, atrasados ou todos.

Acoes rapidas
Detalhes, mensagem e envio sem mudar de
contexto.

Cards ou tabela
A mesma carteira, adaptada a forma de trabalhar.

B GCobireie Sho & Assocoons Clienias: w 2

01 Meus Clienies

0z Meus Clientes

Texirn [42]

Construgbes Silvg, Laa n TechSokutions, 5.4

Emdx tm iz
camsachaads finioe cade L] ZLoreoibizee fiszaddaas
303 5 L 300 -] 100,
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CE e
n Aadweis Riboirs, Ldo

Dacaem bk

Boraslideds  Flacoléods
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Cormazidicatn

(@)




MY CONTABILISTA

Do balancete a linguagem de

gestao.
5145 T E AR g kg & FIINGE  0a 70 ComaLmG 147 doc
4 KPIS 5 Aostauronos O B 8aFfo 1w 0ie 1S decx
o 42 10 208 1571 14 Gl :Hmﬁ . e
para perceber o negdcio num olhar e e =
ﬁ Megueing b Pl tuois S0 doss
Vendas, EBITDA e autonomia financeira
Comparacao diretacom o periodo anterior. B Al Ona- xpanda o se galinete T o S
Equilibrio financeiro (] | ,
Tesouraria, clientes, fornecedores e [VA. Relotbeiot de Gestio Pacets sxtra de documantos
& mes - toddos 0s clienbes 43 € pagamenta @nice
Mapa de exploragao SIS e

Resultado explicado de forma simples e visual.

Ativacao por cliente P —

O gabinete decide onde o add-on cria mais valor. o




ADD-DOCS & MY CONTABILISTA

40 CLIENTES
'A ADERIRAM




i T - | : T

ADD-DOCS & MY CONTABILISTA

O FEEDBACK

“E dbvio que nos vai poupar imenso tempo nos

(13 M M »
Estou muito entusiasmado. lancamentos dos documentos”

“Ha uma poupanca de papel... e o mais
importante que isso € o espaco fisico.
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ADD-DOCS & MY CONTABILISTA

DISPONIBILIZACAO 27 OUTUBRO
PARA CLIENTES FUNDADORES

E PARCEIROS AQUI PRESENTES

NO MERCADO
3 NOVEMBRO
PARA CLIENTES PIONEIROS
10 NOVEMBRO
RESTANTES CLIENTES E PARCEIROS
——0— — & — —O0— - & Q — 1; 2 &~
® |
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ADD-DOCS & MY CONTABILISTA

'r P

PLUG AND PLAY DISPONIVEL NA V26 e V27
Ativacdo simples, imediata e sem complicacdes Compatibilidade total com as duas versoes
° .Q



e

| i |

ADD-DOCS & MY CONTABILISTA

ADD-DOCS MY CONTABILISTA

29 €/meés até 150 docs 39 €/meés portal gabinete

Planos crescentes Subscricdo mensalinclui:
160 docs

Armazenamento extra
1 GB armazenamento

10 €/meés portal cliente

Subscricao mensal inclui:
+160 docs
+1 GB armazenamento

30% MARGEM 20% MARGEM

BT = —— —

= _—
B — - — & - O & O e — = )
|
| ) [



MY CONTABILISTA

Add-on de faturacao para
clientes aderentes
Fase 2

10 eur/mes

Apenas através do contabilista




ADD-DOCS & MY CONTABILISTA
Quanto ganha o parceiro

ADD-Docs 30% MY Contabilista 20%

€14,70/més por cliente - escaldo 151-350 docs (€49/més) €67,80/més por gabinete - €39 + 30 clientes x €10

Clientes Ano 5 anos 10 anos Gabinetes Més Ano 5 anos 10 anos

1 €176 €882 €1.764

€67,80 €814 €4.068 €8.136
€882 €4.410 €8.820

€339 €4.068  €20.340 €40.680
€1.764 €8.820 €17.640

€678 €8.136  €40.680 €81.360
€3.528 €17.640 €35.280

€1.356 €16.272  €81.360 €162.720

20 clientes - 10 anos €35_280 20 gabinetes - 10 anos €1 62 .720

Valores sem IVA . Pregco sem extras, packs, armazenamento ou add-ons . Sem cancelamentos nem atualizagdo de pregcos




ADD-DOCS & MY CONTABILISTA

Quanto esta a custar
0 processo manual?

Ajuste os valores a realidade da empresa. Os resultados atualizam em
tempo real

SIMULAGAO ROI

Vamos simular a realidade
do seu Gabinete

Preencha os dados do gabinete. Os resultados atualizam em tempo real — e no

A SUA POUPANGA ESTIMADA final vamos comparar tudo lado a lado.

A empresa

Ajuste os parametros — resultados em tempo real

Documentos de compra por més
faturas, guias, notas de crédito, despesas.

(©)
150  docs/mes

Tempo médio por documento
insergao manual no ARTSOFT

4  nin/ documento

Custo médio hora do colaborador

(©]

15  e/hora
Que solugdes ARTSOFT tem?
Gestao Comercial Gestao Comercial + Contabilidade

Tempo a gerir troca de docs com contabilista externo
enviar, receber, confirmar — horas/més

¢}

8 h/mes

Horas perdidas em insergao / més

Horas a gerir docs com contabilista

Total horas perdidas / més

Horas poupadas / més (com -80%)

CUSTO ATUAL DO PROCESSO MANUAL

Por més

€270

@ CUSTO DA SOLUGAO ADD-DOCS

Escaléo: Tier 1- até 150 docs (sem desconto Pioneiro)

PAGA/MES

€29

POUPA/MES

€187

preco base

A RISCO ADICIONAL — DL 28/2019

Por ano

€3240

PAGA/ANO

€348

POUPA/ANO

€2244

Sem arquivo digital conforme, exposta a coimas entre €750 e €45.000 em caso

de inspegéo da AT.

Com 150 documentos/més, a empresa poupa em média 14h mensais de trabalho

manual.

1 O seu gabinete

Defina os parametros da sua realidade

N° de clientes no gabinete
Documentos médios por cliente / més

©]

Minutos por documento (processo manual)

Valor hora do gabinete

o

= Salério bruto FTE equivalente

875

docs / més

€2400/més

116.7h

horas / més gastas

A CUSTO ATUAL DA TAREFA — AO GABINETE

€1750

custo / més

3 @ POUPANGA POTENCIAL COM A SOLUQAO

72% do tempo por documento automatizado por IA

84h €1260

h poupadas/més poupanga/més

POUPANGA ANUAL TOTAL

€15120

€21000

custo / ano

€1260/més

+25

clientes extra

+risco €37.500 (DL 28/2019) eliminado

Como calculamo:
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VERTICAL MARKET SOFTWARE

A IA mudou o jogo, mas nao o essencial.

The Ride of a Lifetime




Etotal specific soly;ions

VERTICAL

MARKET SOF

Pai, Empreendedor, investidor, filantropico, amigo do seu amigo
Considero que para além de fazermos parte de uma sociedade temos de ativamente promover o bem estar comum!

e
(D ARTSOFT edU‘BOX

e2inovar+ & lusoinfo

multimédia

1999 2008 Founder INOVAR+ 2016 Fusdo Truncatura com a INOVAR+ 2020 Consércio com Edubox 2024 TLP
Inicio de Carreia Profissional Atualmente a maior empresa de SW Educagdo em PT Mais de 50% das escolas publicas tornam-se nossas Construgdo de uma oferta conjunta a Programa de Lideranga Sénior da TSS
Truncatura clientes descentralizagdo da Educagdo Integragio na TSS

[ J ([ [ J ([ J [ J ([ J ([ [ J [ J [
2006 Founder HS 2015-2016 Brasil e México 2018-2019 Restruturagio da MICROIO 2023 Integracio da INOVAR+ na TSS ZB‘::SIP°"f°"° Manager para Portugal e
Empresa de Logistica Founder Empresa dedicada a APP’s MagicBehaviour Empresa lider na construgdo de solugdes verticais de Cisdo da Microio Edugdo Gestdo de empresas dentro do Portfolio
Implementagdo de sistema de gestdo no México identificacdo e pagamentos na educagéo e saude Fusdo MioEducagdo com a Inovar+ Supervisdo sobre agdes de M&A

Dinamizagdo de agdes comerciais no Brasil Venda do capital a TSS

The Ride of a Lifetime




Potai specitic soutions Presenga geografica da TSS

Noruega

Lituani

Islandia _— Finlandia Indonésia
\ inamarca
Suécia TH
Reino Unido */ Alemanha ....'g —
: i/ f -» Ty,
Irlanda T b '3
1 i > Poldnia - i
Paises Baixos TR o

Bélgica

/ Roménia

Franga
o 2 N 7 Bulgaria
Portugal g \‘ 1 .
/ Suica " Servia
Espanha talia Grécia

The Ride of a Lifetime




Ptotai specitc solutions

A IA mudou o jogo, mas nao o essencial

The Ride of a Lifetime




Potai specitc soutions Introducdo

Somos pagos para que?

The Ride of a Lifetime




§total specific solutions

The Ride of a Lifetime




Protarspecitc souions Pensar em valor

O que € valor? Para quem?

The Ride of a Lifetime




E’total specific solutions Pensar em valor

Os mesmos 5 kg de aco. Quanto vale?

BARRA DE ACO FERRADURAS AGULHAS CIRURGICAS MOLAS DE RELOGIO ROLEX
€5 €60 €100.000 €1.000.000
por 5 kg - matéria-prima por 5 kg - 12x a barra por 5 kg - 20.000x a barra por 5 kg - 200.000x a barra

The Ride of a Lifetime




Protarspecitc souions Pensar em valor

e A criacao de valor € o processo de produzir bens, servigos
ou experiencias que valem mais do que o custo dos seus
inputs, do ponto de vista do cliente.

e Em Ultima analise, resume-se a duas estratégias essenciais:
aumentar a disponibilidade para pagar do cliente,
aumentando o desempenho e reduzindo os custos.

The Ride of a Lifetime



Etotal specific solutions © oo: sravos

O FRAMEWORK

Onde esta a sua empresa?

A

Construtor Desperdigcador Inovador VMS

g Con.stro.| der,)ressa funcionalidades de baixo valor pelas Faz apostas claras de produto que geram novas
o uais ninguém paga. .

= q g Pag receitas.

a

<

o

o | BU “Média” Inventor Acorrentado

>

Um backlog de ideias valiosas e nenhuma forma de

Focada apenas em manter tudo a funcionar.
as executar.

A\ 4

VISAO DE PRODUTO E PROXIMIDADE AO CLIENTE

1 Avelocidade de I&D é a limitagao?
— Modernizar a stack e adotar um ciclo de desenvolvimento nativo de IA

2 As equipas tém dificuldade em identificar oportunidades reais de criacao de valor?

—> Passar mais tempo com os clientes - Engenheiros destacados junto do cliente

The Ride of a Lifetime
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A HISTORIA DE HOJE

Conhecam a Sofia. Esta é a sua manha de segunda-feira.

8:10 /\  Oarmazém 2 fica sem um artigo essencial, um dia antes de um grande trabalho comecar.
8:45 @ Um cliente importante liga, furioso: a entrega de ontem chegou incompleta.
9:15 @ A fatura de um cliente tem 45 dias de atraso. Cortar-lhe o crédito ou arriscar perdé-lo?
9:40 % Um comercial pede um desconto especial; o cliente ameac¢a mudar de fornecedor.
SOFIA
Proprietaria, Distribuidora de 10:10 47 Chega um pedido urgente de orcamento. Prazo: meio-dia.
Materiais de Construcao
2 armazéns, 18 colaboradores 10:35 A Uma nova empresa local oferece agora entrega no proprio dia.
“Todos os dias comegcam 10:55 $ Precisa de fechar a posicao de caixa antes do processamento dos salarios

com um
incéndio antes das 9h.”

The Ride of a Lifetime




EtOtﬂ' SpeCIfIC SOlutlonS e O QUE A PROXIMIDADE REVELA

A OPORTUNIDADE

Onde a IA pode realmente ajudar a Sofia

Trés ferramentas pensadas para tornar a sua manha de segunda-feira mais facil.

® 1

Gestor de Assistente de Centro de Comando

Stock e Logistica Crédito e Cobrancas de Pre¢co e Margem

* Redireciona o picking e Avalia o risco de crédito do cliente e Simula o impacto de um desconto na
automaticamente quando um artigo- em segundos margem em tempo real

chave estd a acabar
® Preveé roturas de stock antes de
acontecerem, por armazém

e Sugere quando renovar, cortar ou

k . ¢ Indica quando vale a pena negociar
renegociar condi¢des

ou deixar o negocio ir

e Automatiza as contas a receber

RESOLVE: RESOLVE: RESOLVE:
A rotura de stock e a entrega incompleta A fatura em atraso e a dificil decisGo de O pedido de desconto e a pressdo da
de ontem. crédito. concorréncia.

The Ride of a Lifetime




5total spggij‘jg_ sqlutions

QUAL E O NOSSO TRABALHO?

O nosso trabalho é conhecer a Sofia melhor do que ninguém,

0s seus maiores problemas, e como a nossa proximidade nos
permite construir aquilo que realmente os resolve.

A IA MUDOU ISTO?!

The Ride of a Lifetime



§total SpeCIfIC Splqtions e O QUE A PROXIMIDADE REVELA

ANTES DE DEFINIRMOS O ROADMAP

Reformular a pergunta

PERGUNTA ERRADA

“Como usamos a IA?”

PERGUNTA CERTA

“De que precisam a Sofia e clientes como ela, e que ferramentas nos aproximam disso?”

The Ride of a Lifetime : .



Etotal specific solutions e PORQUE IMPORTA AGORA

TsS VERTICAL MARKET SOFTWARE

A PERGUNTA INCOMODA

Como saberiamos isto sem estarmos perto dela?

Sem estar no terreno

& Cada nova funcionalidade € uma aposta baseada em suposicdes, nao em problemas reais observados.

Sem falar com os clientes dos nossos clientes

o
N Nao perceberiamos por que razao os clientes da Sofia compram, pagam tarde ou mudam de fornecedor.
Sem acompanhar o dia a dia real
@ Assumimos que sabemos o que dodi, mas s6 quem esta no terreno sabe que a rotura de stock das 8:10 déi mais do

gue o dashboard bonito.

The Ride of a Lifetime




Etotal SpeCIfIC SQlutionS e PORQUE IMPORTA AGORA

A AMEACA

Startups e New Joiners

O QUE AS STARTUPS TEM O QUE NOS TEMOS, SE O USARMOS

e Nascem coladas a um uUnico nicho ou fluxo de Proximidade a centenas de clientes como a Sofia,
trabalho Hoje

e Movem-se depressa porque nao carregam legado e Conhecimento dos clientes dos nossos clientes

e Servicos que ja resolvem problemas reais em torno

e Competem pelo foco: fazem uma coisa muito bem o qafiErE

e Ganham terreno oferecendo o que o cliente ja e Aescala para transformar o conhecimento de um
pediu e que ainda nao entregamos cliente em produto para todos

A defesa ndo é apenas tecnoldgica — é relacional. Ganhamos por estarmos mais proximos do que qualquer startup conseque estar.
The Ride of a Lifetime ' o,
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O MODELO ECONOMICO

O verdadeiro campo de batalha sao os servicos

S1 g

investido em software

. gastos em servicos a volta
pelo nosso cliente >

desse mesmo software

Por cada ddlar que recebemos em licengas, hd seis ddlares de valor
disponiveis — para nds ou para outros.

https://sequoiacap.com/article/services-the-new-software

The Ride of a Lifetime

Quem fica hoje com esses $6?

Muitas vezes é um integrador de sistemas, um consultor
independente ou um concorrente de servicos.

A proximidade abre a porta aos servicos

S6 sabemos onde estdo esses S6 se estivermos suficientemente

perto do cliente para ver onde gasta e onde lhe doi.

Servigos fidelizam mais do que funcionalidades

Um cliente que depende dos nossos servicos enfrenta custos de
mudanc¢a muito mais elevados do que quem so usa o software.




§total sp
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O QUE MUDA A PARTIR DE AGORA
Trés compromissos para 2026

Estar perto do cliente, a sério

Tempo regular no terreno, ndao apenas chamadas de suporte, a ver o dia a dia antes de decidir o roadmap.

Conhecer os clientes dos nossos clientes

Perceber quem compra, paga e decide na cadeia deles, e ndo apenas quem usa o nosso software.

Construir servigos, nao apenas funcionalidades

Ir buscar os S6 que hoje saem pela porta, com servicos que resolvem, e ndo apenas produto que regista.

The Ride of a Lifetime




P totei specifc solutions

Muito Obrigado!

Questoes?

The Ride of a Lifetime
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ARTSOFT

POWERING PARTNERS 2026
AI no ARTSOFT e Roadmap para Futuro

Inteligéncia que passa a acao

Joao Catalao




O ERP TRADICIONAL

Cada passo comeca numa pessoa

Procurar informacao. Analisar. Decidir. Executar.

O ERP regista e processa
O utilizador conduz o trabalho




< |
| |

V26: O PRIMEIRO PASSO COM IA

ARTSOFT Intelligence

Um chat com inteligéncia artificial

O utilizador pergunta
A IA responde e ajuda

Entramos na era do ERP assistido

e . S
| |

| o

| |

\ 2 - \
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O PROXIMO SALTO: ARTSOFT AGENTIC

“"Acompanha os pagamentos em atraso
e prepara as acoes de cobranca.”

Analisa e Identifica as prioridades
Preparar agcoes segundo regras e permissoes

O utilizador define o objetivo
O agente acompanha o processo




Roadmap

&, D)

® L —

s artTEn SEETEE
o-o{:)o Automacéo: n8n I\ A ARTSOFT Web
i

Skill para criar ARTSOFT Studio Nova APl ARTSOFT 4
</> | aplicagges com @ ARTSOFT Agentics
ARTSOFT XmlService
@
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E-commerce - Encomenda: chega uma encomenda do WooCommerce. Se o
cliente ainda nao existir, € criado. Depois cria-se a encomenda, assina-se o

documento e o cliente recebe um email de confirmacao.

e —

#/ E-commerce > Encomenda no ERP

Cada encomenda paga na loja online cria (se ario) o cliente e a 1da no ARTSOFT, assina o documento e confirma por email ao cliente.

Ortrue Input 19O
L 4 ; 7 ———90 O— O—FF0 M ——
woo (O Ofalse\ /I nnnnnn »O O O {} © w L. O] w O
Ni mend: Cliente ja existe? / Junt Mapear linhas Criar encomen d; A document Confirm lients
(WooCommerce) /

clientes: createClient



Faturas de fornecedor com IA: a fatura chega em PDF por email e a IA extrai o NIF
e as linhas. O fornecedor € procurado no ARTSOFT e criado se nao existir. Depois

regista-se o documento de compra e a contabilidade é avisada no Teams.

& Faturas de fornecedor - langamento automatico

ail é lido por IA (NIF, linhas, totais). O fornecedor é validado no ARTSOFT, criado se nao existir, e 0 de compra é regi: A ili é notificada no Teams.
e re)
s Mo 0 B o0 L] e o———0 00 K: 77 00 00 O———0 Bl 0—
‘ = Ofalse.— Input 2’e) U
Email com f: 2 do PDF Mi,a Pi fi di Fornecedor existe? . /  Juntar Regist: mpl A bilidad
rrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrr ‘ append documentos: createDocument create: chatMessage
\
N
N (e @}
Model ‘
Criar for d
€0 - croteSupple
OpenAl



Lead do website - CRM: o formulario do site cria o potencial
cliente, abre um workflow de Leads, regista um evento no CRM e

avisa 0os comerciais no Slack.

: @ Pedido de contacto no site - Lead no CRM

- O formulario cria a entidade no ARTSOFT, abre um workflow de Lead atribuido ao comercial da regiao, regista o evento CRM e avisa a equipa comercial no Slack.

ﬁﬁl’ @Of;‘.ﬁ O@OO@O S :":OwO‘::“::\wa ‘ ":!:wO,.;!.'Q::+‘:

~ Formulario do site ~ Atribuir comercial - Criar prospect o o Abrir workflow Lead Registar evento CRM ~ Avisar comercial
manual clientes: createClient workflow: createWorkflow event: createEvent post: message



Triagem de emails de suporte com IA: a |A classifica cada email em assisténcia, reclamacao, sugestdo
ou resposta a um caso ja aberto. Consoante o tipo, cria um evento no CRM, um workflow de
Sugestdes ou acrescenta uma mensagem ao €aso.

e —

' Triagem de emails com IA

Emails para suporte@ sao classificados por IA. Pedidos de assisténcia e reclamagées geram eventos CRM; sugestoes entram no workflow de acasos sao ao evento.
A0 00 O——
/
7 ~
/
/ Event t \n.\
event: createEvent 3
\\.
ol le
OrAssisténcia =~ e
» B 0 ——0 M 0—F=
= (O-Reclamacao e
~ 30 G 1A: classif Evento: reclamagao -
> : O Suggsto event: createEvent A .
Email recebido (IMAP) \ ~ Responder ao cliente
(OrResposta 7 Sord
o \ N\ 1 /—‘///,
Model* \ 0 w ®. =
S \
Model \
O | Workflow: sugestao
\ - workflow: createWorkflow
@ \
\\
OpenAl SO 00 00—+

Anexar ao caso
event: addMessage



Assistente |IA do ERP: 0 n6é ARTSOFT pode ser usado como ferramenta de um agente de IA. O agente
consulta clientes, artigos e documentos e regista eventos no CRM a partir de perguntas em

linguagem natural. Para uma apresentacao, este € provavelmente o caso mais forte.

e —

@ Assistente IA ligado ao ERP

0O n6 ARTSOFT é usableAsTool: um agente conversacional (Teams/Telegram/chat) consulta clientes, artigos e documentos e regista eventos CRM em linguagem natural — sem
ecras, sem formagao.

% D O ‘ ' O @ Agente ERP O——+

- "% ¢
Mensagem do utilizador Chat Model* Memory - Tool
P \‘ S - —
f
Model Memory d 3 D .
- - - S S S
6 8 leo] o o lee]
Modelo o Meméria _ Consultar cliente - Consultar artigo ~ Consultar Registar evento CRM
clientes: getClient produtos: getProduct documento event: createEven

documen tos: gétDocum...



SKILL: artsoft-xml-web-service




ARTSOFT: Studio




5

ARTSOFT Studio - Host API 1.0

O que os parceiros ja podem construir hoje

28

Acgoes

10

Eventos

Ficha de Terceiros
Separador do parceiro dentro da ficha,
em consulta e edigcao, com
gravar/cancelar integrados.

Impressao e listagens

Jobs assincronos em PDF e XLSX:
submeter, acompanhar, obter resultado e
cancelar, adicionar variaveis
customizaveis nos objetos ARTSOFT.

Hooks

Empregados (RH)

Separador na ficha, 6 eventos
(empregado, cadastro, processamento) e
consultas de férias e workflows.

Dados e persisténcia
Browsers e seletores nativos do
ARTSOFT, key/value por empresa e
schema PostgreSQL préprio.

3

Fichas com separador
proprio

Documentos
Validagao de registo com veto e variaveis
proprias nas linhas para mapas e XML.

Interface e ciclo de vida
Separador do parceiro dentro da ficha,
em consulta e edigao, com
gravar/cancelar integrados.

5 oC




ARTSOFT: WEB



Yl - . |
ARTSOFT as a platform

Desktop { Web

] Mobile Integrations { Al Agents ]

J
ARTSOFT Platform / API

7

Business Engine

\

Data Platform
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@

O futuro do ARTSOFT constroi-se convosco

9

o
e
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